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第１８２９回例会(2006 年 7 月 11 日) 

点鐘             仁部会長 

ロータリーソング      我等の生業 

お客様紹介 

矢島紀一様（第６グループガバナー補佐） 

上原宗一様（杉戸中央ＲＣ会長） 

折原弥五郎様（杉戸中央ＲＣ幹事） 

槌田和矩様（杉戸ローターアクト会長） 

アウレル・フリッツ様（青少年交換学生） 

 

会長の時間           仁部会長 

 

 今年度二回目の

例会ですのでまだ

緊張しております

が、今日はビル・

ボイドＲＩ会長の

紹介をしたいと思います。 

まず育ちの環境としては、ニュージーランドの

生まれで、子どもの頃は自転車を乗り回すなど

私たちと同じような暮らし方でした。違うとこ

ろは、毎土曜日に必ず教会かポートクラブでダ

ンスをしたそうです。この時、学校を止め書店

で働きたいと考えたそうですが、父親は学業を

続けるように指示したそうです。「高等学校３

年を終えたら働く約束」をして 15 歳で少年は社

会人の仲間入りをしました。彼は自らを「本の

虫」と称しています。ロータリー活動の一つに、

ある学校の児童たちに本を読んで聞かせる事で、

多くの日々を費やしたと聞いております。今日

でも孫たちに寝る前に本を読み聞かせているそ

うです。これらが、識字率向上の教育提唱者の

第一人者たらしめたものと言われる所以です。

「結婚して一つだけ事欠いたのはお金でした。」

と言っています。長い間、冷蔵庫のない暮らし

で、赤ん坊のために作ったミルクを哺乳瓶に入

れ、それを水を張った桶に入れて冷蔵庫代わり

にしていたと言っています。 

 経営哲学に関しては、ビル・ボイド会長は、

いかなる時でも公平な立場で臨むといわれてい

ます。20 代半ばにニュージーランド最大の雑誌

配給会社のマネージャーとして乞われて以来、

62 歳までの間に多くのことを学んだと聞きま

す。チームワーク、誰にも公平、上からの物言

いはしない等の経営哲学を学んだことからきて

いると考えられます。 

 世界に向かう親善大使としてボイド氏は「ロ

ータリーの出世階段を上りつめる秘訣は何か」

と聞かれたら「頼まれごとをしたら、決して“ノ

ー”と言わないこと。ただし（出世したいとい

う）下心があってはだめです。」と言っています。 

会長夫妻はどこへ行くのも一緒です。友人たち

は、夫人のことを会長に負けないくらい心から

ロータリーに関心を寄せているといいます。ホ

リヨアケ氏は言っています。「夫妻が二人三脚

で会長年度を実り豊かなものにしていくに違い

ない」と。私の野心は「今年度、ポリオの症例

の見納めをすることだ」「任期を終えるときに、

年度初めよりロータリーが充実していればい
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い。」というのがボイド氏の究極の目標だそうで

す。 

幹事報告           下津谷幹事 

① 米山記念奨学部門セミナーのご案内 

日時  平成 18 年 8 月 4 日（金）13：30 登録 

場所  さいたま文化センター４Ｆ 

登録料 各クラブ３，０００円 

② 新世代部門セミナー開催のご案内 

日時  平成 18 年 8 月 25 日（金）13：15 登録 

会場  川口リリア１Ｆ 

登録料 一人５，０００円 

③ 職業奉仕セミナーのご案内 

日時  平成 18 年 9 月 9 日（土）13：30 登録 

場所  越谷コミュニティーセンター 

登録料 1 クラブ１５，０００円 

④ 社会奉仕部門セミナー開催のご案内 

日時  2006 年 8 月 9 日（水）15：30 登録 

場所  埼玉スタジアム２００２ 

登録料 1 名５，０００円 

⑤ 地区大会「若者に夢を・未来を」記念ゴル

フ大会のご案内 

日時   平成 18 年 10 月 16 日（月） 

場所   大利根カントリークラブ 

登録料  クラブ負担金 １０，０００円 

     個人登録料 1 名 ５，０００円 

登録人数 各クラブ ４名 

 

ご挨拶            矢島紀一様 

 

 今年ガバナー

補佐ということ

で一年間よろし

くお願いします。

よく、クラブあ

っての地区、ク

ラブあってのＲＩと言われますが、終わった時

に誇れるようなクラブ作りを是非お願いしたい

と思います。従来と同じですが、財団、米山の

１００％全面支援をお願いします。それと今年

は関口パストが社会奉仕の諮問委員ですので、

是非財団の地区の補助金の申請をして頂きたい

と思います。また、ＣＬＰについても下津谷さ

んが推進委員長ですのでよろしくご協力をお願

いします。 

 

ご挨拶           上原宗一様 

 

 久しぶりですが

懐かしい方がいっ

ぱいです。ロータ

リーにお世話にな

って杉戸中央で会

長をやり、今回は二回目の会長ですが、一年間

よろしくお願いします。また、11 月にはグルー

プのゴルフ大会、2 月にはＩＭもありますので

ご協力をお願いします。 

 

ご挨拶            槌田和矩様 

 

 昨年度は大変お世話になりました。今年も引

き続き会長をやらせていただきます。本日は幹

事も一緒に伺う予定でしたが、体調が悪く私一

人になってしまいました。今年度は７人のメン

バーでのスタートになりますが、出来るだけご

報告等に伺いたいと思います。 

委員会報告 

決算報告          武井会員 

 

 先程の臨時理事会で昨年度（渡辺年度）の決

算書が承認されましたのでご報告いたします。 

 

監査報告            本多会員 



 

 

 

 本日、昨年度の渡辺会長、林幹事、武井会計、

そして私の 4 人で、昨年度の書類等を調べ決算

書が適正であることをご報告いたします。 

 

雑誌紹介           庄司委員長 

 

 まず、横の３０Ｐには第２７７０地区の飯野

ガバナーの紹介が載っています。「飯野ガバナ

ーは公認会計士という職業であるにもかかわら

ず、1＋１が３、あるいは０のようなことを言い、

そして行動します。１＋１が必ず２になれば、

こんな幸せな世の中はないし、どんな会社も儲

かり誰もが設計通りの人生を歩むことが出来る

が、人間としての魅力や喜びや感謝の少な

い・・・」と是非お読み下さい 

４１Ｐには「ロータリー文庫について」という

記事を当地区の高窪パストガバナーが書いてお

ります。 

 次に縦の２Ｐには、日本画家の大野百樹氏の

「心豊かに太陽は昇る」という講演の内容が紹

介されています。大野氏は秩父の吉田町に５人

兄弟の末っ子として生まれたが、貧しくて中学

には行けず、戸の隙間からの明かりで勉強をし

たそうです。１７歳の時に絵描きでは駄目だと

いう家族の反対を押し切って上京し、池袋のイ

ンキ工場で働き始めました。その後、浦和の須

原屋書店に住み込みで働きながら美術学校に通

っていたら、ある人の紹介で埼玉大学の図書館

に勤めることが出来るようになりました。それ 

でも絵の材料は買うことは出来なかったそうで

す。ある日、どうにもならなくなって母に手紙

を書こうとしても涙で全く書けず、文字が一文

字もない真っ白い便箋を見た母と兄は１０円を

送ってくれました。が、有難くて使えませんで

した。その後、絵の勉強をするなら東京美術学

校がいいだろうということで、今の芸大に勤め

ることが出来、そこで、東山魁夷や奥村土牛等

との出会いがありました。横山大観には、酒の

飲み方で「引き寄せるんじゃないよ。自分の口

を杯の方へもっていくんだよ。」と教えられたそ

うです。後に、東北の旅を続けたら美しい所は

みんな宮沢賢治のゆかりの地で、賢治の「自分

の幸せより他人の幸せを考える」という考え方

は、ロータリーの精神にも結びついていると思

ったそうです。自然の美しさは私達に生きる力

を与えてくれる。それも求めているものの中に

自分が入っていかなければならない。それが無

になって自然に溶け込んでいく。自然を愛する

ことは思いやりの心が芽生え、その思いやりの

心が美です。美を愛する心は善の心です。みん

な善になって命を大切にして下さいと結んでい

ます。 

 

出席報告           大作委員長 

出席免除 2 名 

月日 会員数 出席 欠席 MU 出席率

7/11 28 18 10 6 86％ 

 

スマイル報告         大作委員長 

 

矢島紀一様・・・本年度よろしくお願いします。 

上原宗一様・・・先ず一番で杉戸ロータリーク

ラブに来ました。本年度よろしく！ 

仁部会長・・・お客様ようこそ。この一年、お

てやわらかにお願いします。 

渡辺（良）会員・・・お客様ようこそ。ジダン

選手は暴力罪で起訴されないように、マテラッ 

ツィ選手と示談した方が良いのではないですか。 

以下同文・・・お客様ようこそ！  

 

        本日投入額 ２９，０００円  
        累計額   ７０，０００円    


